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Scenario competitivo: modello di business

Tipo di offerta

Giochi incentive

Fornitura Portali 
web / Skill Game 
Web

Fornitura skill game 
bluetooth / mobile

Portali tematici

Modello di revenues

Vendita a progetto

Vendita a progetto
Vendita a catalogo

Commissioni 
di negoziazione

Vendita a progetto

Esempio

Toro
Sara

Betshop
Criga
Totosi

-

CRIGA
MPS Campus

Caratteristiche

Sviluppo di giochi incentivi e di moti-
vazione della rete o della clientela

Conoscenza per Interfacciamento su 
più piattaforme

Progetti da sviluppare, conoscenza dei 
progetti bluetooth Java in relazione al 
progetto Poste e alle piattaforme mo-
bile

Sviluppo portali per iniziative intera-
ziendali – sistemi di booking e altre 
piattaforme di gestione integrate
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Giochi incentive
Case history giochi incentive - Sintesi

 
CLIENTE		

Nuova Tirrena

Sara

Toro

Banca Reale

Capitalia

King Holiday

(1) In collaborazione con partner di logistica 
(2) In collaborazione con partner legale
(3) In collaborazione con studio di comunicazione

Punti di forza dei giochi incentive

 

GIOCO
GRAFICO

GESTIONE COMPLETA	

Con la partecipazione di 3 part-
ner strategici riusciamo ad ero-
gare un servizio completo e nel 
dettaglio

- Studio della comunica-
zione on-line e off-line 
- Gestione delle pratiche legali 
- Sviluppo della piattaforma 
- Gestione del magazzino e dei 
premi

FLESSIBILITA’

Grazie allo sviluppo di piattafor-
me open source abbiamo il van-
taggio di:

- Allineare dati da sorgenti ester-
ne
- Strutturare le logiche di punteg-
gio secondo algoritmi forniti dal 
cliente anche variabili o struttu-
rati
- Massimo 35.000 Lire

Gestione modifiche in esercizio

 -La gestione delle emergenze e 
delle modifiche con progetti in 
esercizio è garantita da sistemi in-
terni di gestione 

COSTI

I punti precedenti garantiscono 
una forte riduzione dei costi e 
una definizione del prodotto in 
funzione del budget da investi-
re

GESTIONE
MAGAZZINO

INTERFACCIAMENTO 
SISTEMA CLIENTE

GESTIONE 
NORMATIVA

BUSINESS
INTELLIGENCE

(1)

(1) (2)

(1) (2)(3)

(1) (2)(3)

(1) (2)
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Sara in Action

 

 
 

Descrizione sintetica

RICHIESTE

Sistema chiavi in mano per l’in-
centivazione della rete vendita 
sui rami pricipali per incentivarli 
in seguito alla normativa sulla 
liberalizzazione del mercato

Interfacciamento con DB della 
struttura in esercizio

Gestione logistica

Sviluppo di algoritmo lineare

Semplicità grafica e navigativa

PUNTI CRITICI

Consegna richiesta entro 25 gg 
dalla firma del progetto

Database di origine frammentato 
per successivi Datawarehouse e 
per scissioni in corso

PUNTI DI FORZA

Algoritmo di calcolo semplice

Grafica intuitiva

Specifiche chiare e lineari
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Nuova Tirrena - La sfida 2007

 

 
 

Descrizione sintetica

RICHIESTE

Sistema chiavi in mano per l’in-
centivazione della rete vendita 
Interfacciamento con differenti 
DB della struttura in esercizio

Gestione logistica

Sviluppo di algoritmo
strutturato

Business intelligence a caduta 
per il monitoraggio grafico dei 
risultati di vendita

PUNTI CRITICI

Algoritmo di calcolo con eccezio-
ni non sempre lineari

Interfacciamento con differenti 
basi di dati non indicizzate, svi-
luppo di un mini cubo di gestione 
dei dati

Proseguimento del progetto oltre 
la data di chiusura, ripresentazio-
ne della normativa e adattamen-
to del codice

PUNTI DI FORZA

Utenti già abituati all’utilizzo 
della piattaforma
Forte supporto IT da parte del 
cliente
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Fornitura Portali web / Skill Game Web
Sintesi
 
CLIENTE		

CRIGA

GAMENET

TOTOSI

BETSHOPITALIA

Offerta

OPERATIVITA’

GRAFICA
Sviluppo della comunicazione gra-
fica

CMS
Software per la gestione dei conte-
nuti redazionali
Sistemi di invio e gestione SMS / 
MAIL

INTERFACCIAMENTO
Software con i provider autorizzati 
per le scommesse
Gestione con API o SOAP dei con-
tenuti per aumentare l’attenzione 
dell’utente
 
SVILUPPO SKILL GAME
Sviluppo di sistemi di gestione del-
le vincite
Allineamento dei dati economici

SITE MANAGING
Gestione del progetto in esercizio 
sia per risorse grafiche che pro-
grammative

EVOLUZIONI

Totem sul territorio

Gestione community tematiche

Organizzazione eventi reali su 
community virtuali

NOTE

Multipiattaforma (PHP - .NET 
etc.)

Capacità di interfacciarsi con 
provider differenti

Difficoltà dei competitor inter-
nazionali di lavorare con i siste-
mi italiani

GRAFICO CMS
PORTALE

INTERFACCIAMENTO 
BILLING SCOMMESSE

SVILUPPO
SKILLGAME

GESTIONE IN SITE 
MANAGING
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CRIGA
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TOTOSI
 



BU Gaming
Benchmark su modelli di business applicati al gaming 

BETSHOP ITALIA 
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Fornitura Skill Game Bluetooth / mobile / software
 

 
 

SOFTWARE IDEATI

Applicativo per il controllo via 
LAN di varchi ad accesso selet-
tivo

Totem per le scommesse

Scommesse via bluetooth

Skill game su mobile

Gestione multimonitor nelle 
sale

FLESSIBILITA’

Grazie allo sviluppo di piattafor-
me open source abbiamo il van-
taggio di:

- Modificare, migliorare e imple-
mentare il codice in relazione al 
mercato
- Essere rapidi ed efficenti nelle 
personalizzazioni

Gestione modifiche in esercizio

- La gestione delle emergenze e 
delle modifiche con progetti in 
esercizio è garantita da sistemi in-
terni di gestione 

NOTE

Multipiattaforma (PHP - .NET 
etc.)

Capacità di interfacciarsi con 
provider differenti

Difficoltà dei competitor inter-
nazionali di lavorare con i siste-
mi italiani



BU Gaming
Benchmark su modelli di business applicati al gaming 

Portali tematici
 

 
 

GESTIONE COMPLETA

Altravia è un Mantainer regi-
strato al NIC di Pisa come AV-
MNT, ha un CED con infrastrut-
ture Dell che permette una SLA 
di intervento inferiore ai 10 mi-
nuti.

Altravia sviluppa da anni por-
tali per i principali clienti nazio-
nali anche al di fuori del settore 
game
 

- Studio della comunicazione 
on-line e off-line

- Gestione delle pratiche legali

- Sviluppo della piattaforma

- Gestione del magazzino e dei 
premi

FLESSIBILITA’

Grazie allo sviluppo di piattafor-
me open source abbiamo il van-
taggio di:

- Allineare dati da sorgenti ester-
ne
- Strutturare le logiche di pun-
teggio secondo algoritmi forniti 
dal cliente anche variabili o strut-
turati

Gestione modifiche in esercizio

- La gestione delle emergenze e 
delle modifiche con progetti in 
esercizio è garantita da sistemi 
interni di gestione 

COSTI

I punti precedenti garantisco-
no una forte riduzione dei costi 
e una definizione del prodotto 
in funzione del budget da inve-
stire
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MPS CAMPUS MANAGER 
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PORTALI TEMATICI
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COMCLUSIONI

 
 
Altravia srl vuole porsi i seguenti obiettivi entro il 2009

- Creazione di una BU autonoma e identificata

- Posizionamento del Brand

- Acquisizione di nuovi clienti nel settore

- Promuovere tra i clienti del gruppo i prodotti erogabili

- Sviluppare piattaforme per i prodotti:

- Totem scommesse

- Skill game bluetooth



BU GAMING
Benchmark su modelli di business
applicati al gaming

Altravia srl
Via A. Millevoi, 683 S2
00178 Roma
Italia

Web www.altravia.com
 Email info@altravia.com

Tel.: +39.06.51958008
Fax: +39.06.87420311 


